
Las pequeñas empresas 
españolas quieren 
crecer… pero las barreras 
de la liquidez y el capital 
se lo impiden
Las pymes de España querrían hacer inversiones de futuro para 
crecer en tamaño, pero se encuentran con la barrera del acceso 
al capital necesario para hacerlo. Además, en comparación con 
otros mercados europeos, son las que más problemas tienen 
para mantener a raya el flujo de caja.

Resultados de una encuesta realizada a 1659 pymes (empresas unipersonales y 
microempresas) en Francia, Alemania, Italia y España entre marzo y abril de 2026.



Alta tensión en la caja

con acceso limitado al crédito

se ha reducido el sueldo o ha anulado su remuneración en los últimos 
doce meses para que su negocio pueda continuar funcionando

50 %

... aunque buena parte nunca ha usado financiación:

Entre los usuarios de productos de crédito, 
la opción preferida es el préstamo bancario: 
58 % de las pymes de la UE cuentan al 
menos con uno.

Espanã 50 % 

Unión Europea 45 % 

Oportunidades perdidas
Las pymes europeas sufren el acceso limitado al crédito pero también se 
muestran cautelosas debido al estigma que pesa sobre el endeudamiento:

1 de cada 4 ha perdido 
oportunidades de negocio 
debido a la falta de acceso 
a financiación.

1 de cada 3 quiere crecer 
pero le falta el capital para 
hacerlo.

«Endeudarse es una señal 

de mala gestión financiera» . 

España

37 %

Unión Europea

36 %

¿Cuál es la razón de no haber solicitado crédito?

Unión Europea España
No la necesito 57 %

No me gusta la idea de endeudarme 35 %

Demasiado caro 14 %

El proceso es demasiado complejo   8 %

Miedo o rechazo   8 %

57 %

36 %

13 %

12 %

  8 %



Razones para escoger

a un proveedor de crédito
Las pymes de la UE que solicitan préstamos suelen elegir en función 
de la confianza, la facilidad de acceso y los buenos tipos de interés.

Unión Europea
Ya era su cliente 59 %1

Tiene buena reputación 25 %2

El proceso era fácil 20 %3

España
Ya era su cliente 59 %1

El proceso era fácil 25 %2

Tiene buena reputación &  
Tipos de interés atractivos/
comisiones bajas

20 %3

«Prefiero quedarme con un 
prestamista que ya conozco».

UE

58 %

España

53 %

Pero la familiaridad es priorizada solo hasta cierto punto: el 49 % de las pymes europeas 
que cuenta con financiación estarían dispuestas a cambiar de proveedor para obtener un 
mejor tipo de interés.

Necesidades futuras
A pesar de su escasa tolerancia a la idea 
de financiarse, el 28 % de las pymes 
españolas prevén que necesitarán algún 
tipo de préstamos durante el próximo año. 
En la UE, asciende al 31 %.


